
客户开发思路拓展 20220516： 

a) NMPA 网站搜寻所在片区医疗器械企业 

b) 细分该企业属于哪个体外诊断的哪个领域 

c) CRM 工具或其他他企业信息工具检索该企业的联系方式 

d) 优先开始联系做核酸检测相关产品的企业，初步联系后，统计哪些找到了目标联系

人，哪些未找到…… 

e) 电话联系第一轮 

f) 微信群等方式开发第二轮 

g) 陌生拜访的方式开发第三轮 

h) 各位请将电话开发清单转为客户线索开发清单，对于待开发客户的状态进行第一/

第二/第三轮的标记 

 

下附 NMPA 网站使用方法 

 

https://www.nmpa.gov.cn/ 

找到医疗器械栏目，鼠标悬停 

https://www.nmpa.gov.cn/


 

 

① 点选境内医疗器械（注册） 

② 输入搜索关键词 

在医疗器械项下选择医疗器械查

询 



 

最后，将搜索结果列入客户开发线索 Excel 表格：BRSW-

市场销售部-电话开发记录表，进行 1/2/3 轮滚动开发。 

点击高级搜索 

 输入省份、城市、产品关键词


